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Überblick Dispoblatt

▪ FHD Sales erstellt für Order in Vista ein Dispoblatt

▪ Sowohl bei der Erstellung eines Angebots als auch eines Kaufvertrags kann das Dispoblatt gedruckt werden. 

▪ Das Dispoblatt beinhaltet Bestellnotizen, Kundendaten, Wunschausstattung, eine gekürzte Kalkulation 

▪ In Abhängigkeit der Rechtevergabe, wird auf dem Dispoblatte zusätzlich der Brutto Ertrag ausgewiesen.

▪ Die Berechtigung kann für den Standort oder für einzelne Nutzer durch die Administratoren am Standort vergeben 
werden. Die Rolle Verkaufsleiter erhält diese Berechtigung standardmäßig
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Dispoblatt - Fahrzeuginformationen

▪ In jedem Vorgang (Angebot und Kaufvertrag) kann das Dispoblatt unter dem Menüpunkt „Abreden & Druck“ generiert und ausgedruckt 
werden. 
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Bestellnotizen für Disposition

Käufer- & Verkäuferdaten

Basisfahrzeug

Zahlungsinforationen 

Marketingprogramme und Boni

Wunschausstattung, 
Garantien und Zubehör
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Dispoblatt - Kalkulation

▪ Nach den allgemeinen Informationen zum Fahrzeug, enthält das 
Dispoblatt eine gekürzte Kalkulation. Diese entspricht der Kalkulation 
aus dem Angebot und / oder dem Kaufvertrag

▪ Die Kalkulation ist gekürzt um die einzelnen Optionen, Nachlässe, 
Prämien du Zusatzleistungen (Händlerzubehör, Transport und 
Zulassung) 

▪ Sollte eine Garantie für das Fahrzeug gewählt sein, wird sie als 
einzelne Position angezeigt. 

▪ Wie aus den anderen Kalkulationen bekannt, wird abschließend die 
Berechnung der Nova und der Mehrwertsteuer aufgeführt
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Dispoblatt – Bruttoertragsrechnung

▪ Die Bruttoertragsrechnung ist dem Verkaufsleiterrecht zugeordnet. 
Somit kann jeder Verkaufsleiter das Dispoblatt inkl. Der Bruttoerträge 
aufrufen

▪ Das Recht kann durch den Verkaufsleiter mit Administrationsrechten 
auch einzelnen ausgewählten Nutzern zur Verfügung gestellt werden.

▪ Die erste Tabelle bezieht sich auf die vergebenen Rabatte für das 
vorliegende Angebot.

▪ In der Spalte „Von Ford“ werden die maximalen Werte ausgewiesen. Wenn eine Kondition 
oder ein VPM eine reduzierte Verkaufsfreigabe hat, spiegelt sich dieser reduzierte Wert nicht 
wieder.

▪ Der „Nachlass auf Listenpreis“ und der „Nachlass auf Angebotspreis“ sind die Nachlässe die 
der Verkaufsberater in der Kalkulation manuell eingetragen hat.

▪ Alle Prämien werden 1 zu 1 an den Kunden durchgereicht

▪ Bei Händlerprämien bleibt die Spalte „Von Ford“ leer

▪ Die Zusatzleistung werden separat ausgewiesen. 

▪ Sofern bei Händlerzubehör ein Einkaufspreis gepflegt ist, wird dieser ausgewiesen. Ist kein 
Einkaufspreis gepflegt kommt es zu höheren Differenzen zwischen den Preisen (wie im 
Screenshot zu sehen) 

▪ Gleiches gilt auch für Transport und Zulassung

▪ Der Bruttoertrag errechnet sich durch die Differenz zwischen „Von Ford“ 
und „An Kunden“ sowie der Differenz zwischen „Verkaufspreis“ und 
„Einkaufspreis“

▪ Am Ende wird der Ertrag Gesamt ausgewiesen

FHD Sales | Allgemeine Informationen | Dispoblatt


	Folie 1: FHD Sales | Allgemeine Informationen | Dispoblatt
	Folie 2
	Folie 3
	Folie 4

